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Un breve viaje en el tiempo…
La evolución de Liferay a lo largo del tiempo



liferay.com

Modelos de negocio de 
suscripción abarcando los más 
diversos sectores y sustituyendo 
la venta de productos por 
servicios.

Proceso de 
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Nexus 
of Forces
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Las fuerzas transformadoras 
están impulsando nuevos 
modelos de negocio y 
cambiando la manera en que 
interactuamos con los usuarios.



Big Data Mobile Cloud
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De Portal para DXP
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La migración del portal a una  
DXP responde a la creciente 
demanda de las áreas de negocio 
y como resultado, se está 
asignando presupuesto de TI a 
estas áreas.



Source: Linkedin

https://www.linkedin.com/pulse/how-digital-changing-role-cio-caisha-sheikh/
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Lanzamiento de 
DXP Cloud
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Lanzamiento global de DXP 
Cloud en julio de 2019, que 
ofrece herramientas para la 
automatización SDLC, así como, 
DevSecOps y gestión de 
infraestructura en la nube.



Technology as a Service: Electricidad

Michael 
Faraday

Nikola 
Tesla

• Industria 1.0: cada empresa 
generaba su propia energía

• Aumento de la demanda desarrolló 
un mercado de generación y 
distribución de energía

• Transformación del trabajo de 
quien operaba la generación de 
energía



Technology as a Service: Cloud Computing

• Evolución de telecom, red 
análoga a distribución de 
energía, ha potenciado Cloud 
Computing

• Hay que pensar 
estratégicamente cómo Cloud 
Computing puede transformar 
sus organizaciones
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Pandemia
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2020

Aceleró el proceso de 
digitalización,  especialmente en 
la interacción entre usuarios y 
empresas.
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Transformación Digital
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Source: Getty Images

https://www.space.com/15898-isaac-newton.html
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Es esencialmente un 
juego de cómo 
manejamos nuestras 
emociones a lo largo 
del tiempo.

Transformación
Adaptación

Cambios



“Curva de Cambio de Kübler-Ross
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De Portal a SaaS
Liferay 

SaaSPortal Liferay PaaSDXP
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Ok, pero ¿por qué Liferay?



La experiencia es el principal factor diferenciador 
cuando todo lo demás se ha mercantilizado



Todo en Liferay se puede 
configurar para reflejar tus 
necesidades.



Low Code Applications Pages Client 
Extensions

Personalization



“
- Generative AI: Contenido e 

Imagen
- Auto tagging: Imágenes, 

contenido, documentos
- Recomendación de contenido, 

basada en personalización
- Semantic Search: Optimización 

para proporcionar resultados 
significativos

- Recomendaciones de 
productos

AI
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“

● Easy Bookings
● Centralized Hub
● Streamlined logistic processes
● Manage all associated documents 

and shipments within a single, 
user-friendly interface

● Localization
● Instant chatbot support, and 

support from Yusen logistics experts
● Real-time Visibility (Live Booking, 

schedule tracking from carriers and 
airlines)



“

Source: Linkedin

https://www.linkedin.com/pulse/importance-convenience-anything-anytime-anywhere-ella-davis-r0qme/


“
Esto es un testimonio 
de la increíble 
partnership que hemos 
construido con 
ustedes, nuestros 
clientes y partners

Gartner Voice of the Customer Report

https://www.gartner.com/doc/reprints?id=1-2IA8M7MS&ct=240805&st=sb


Nuestro compromiso

30%
Crecimiento anual en 

los últimos 5 años



“
A slide for quotes. Insert here any inspiring thing you 
would like to share. And Please try to not exceed four 

lines; this way we can keep the balance.
Full Name

Ofrecer una experiencia excepcional a tu cliente es la 
única forma sostenible de mantener tu ventaja 

competitiva.
Kerry Bodine

“



¡Muchas gracias!
Emanuel Di Matteo

VP of Global Sales
emanuel.matteo@liferay.com


